
Contrer la perte de chiffre d’affaires 
(en raison d‘intervalles d‘entretien plus longs).

Générer des ventes supplémentaires 
avec la préparation des véhicules 
et maîtriser les coûts.

Utiliser les outils de marketing mis à disposition 
gratuitement (comme l’APP). Les produits 
de revente viennent compléter l‘offre.

Conclure un partenariat avec Würth: 
Et profiter pleinement du concept 
pour garage «Professionnel Car Care».

Réaliser plus de profit pour le garage.


